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Storytellin & von Marc Schwitter
Storytelling

Nutze Geschichten, wenn du verkaufst.

Absicht

Du willst verkaufen? Dann verkaufe nicht!

Vision und Mission

Die michtigsten Verkaufstreiber, die du haben kannst.

Glaubwiirdigkeit

Wieso du nicht der oder die Beste sein musst.

Medienprisenz
Mit einer guten Geschichte ist sie kostenlos.

Erfahrung

Sie ist wertvoller als jede Theorie.

Privat oder geschiftlich
So erlangst du Sicherheit bei der Themenwahl.

Zukunft

Gewinne Menschen, dann gewinnst du auch Kunden,

Vergangenheit
Hier liegt der stirkste Bewels fiir deine Kompetenz.

Verkauf von Sandro Trovato
SVNP

Die Formel tlir erfolgreichen Verkauf.

Fragen
So nutzt du sie richtig.

Rhetorische Pause
Der kleine Kunstgriff zum richtigen Zeitpunkt,
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Kaufsignale
Erlege den Biiffel nicht zweimal.

Farmer oder Jéager
Welche Verkaufspersonlichkeit bist du?

Schlagfertigkeit

So lernst du, das Richtige im richtigen Moment zu sagen.

Kaltakquise
Ein Klassiker lebt!

KPI
Richtig genutzt sind sie Gold wert.

Fragetechniken
Wer fragt, der fithrt - beruflich, privat
und im Selbstgesprach.

Gestik, Mimik und Stimme
Das Marketing der personlichen Kommunikation.

Sympathie

Gut ankommen ist kein Zufall.

Vertrauen
Wie du es aufbaust und behiltst.

Nutzen
Ohne ihn kein Geschift.

Preis
So verschenkst du nie mehr Geld.

Zum Schluss
Beim Verkaufen geht es um den Menschen.
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